
Affiliate Marketing (Partnermarketing)

• Was ist Affiliate Marketing ?

• Die besten / größten Plattformen

• Ich bin Werbeplatz-Käufer ( Merchant )

Absatzförderung durch Partnermarketing
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• Ich bin Werbeplatz-Anbieter ( Affiliate )

• Meine Produkte in anderen Shops

• Check – Liste



Partnermarketing bedeutet den Aufbau eines virtuellen Filialbetriebs. Dabei sind die 
Partnerfirmen vielfach branchenfremd.

Beispiel für Anbieter von Werbeplätzen (Affiliates) :

• Ein Weinkenner möchte aus seinem Wissen und seiner stark besuchten Webseite Profit 
machen und meldet sich an einem Partnernetz an. Er bekommt Werbeanzeigen von diesem 
ausgeliefert und stellt Sie auf seine Webseite dar. Mit jedem Klick auf die Werbung bekommt 

Kurze Einleitung
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ausgeliefert und stellt Sie auf seine Webseite dar. Mit jedem Klick auf die Werbung bekommt 
der Weinkenner Geld.

• Firmen oder Webseitenbetreiber, die große Besucherzahlen auf ihrer Website aufweisen, 
können Produkte von Internet-Händlern anbieten.

� Man baut also z.B. einen Link zu einem Produkt bei Amazon in seiner Website ein und 
jemand klickt auf diesen Link und kauft dann bei Amazon dieses Produkt. Ich bekomme 
dann z.B. 5% vom Produktpreis als Provision gut geschrieben.



Partnermarketing bedeutet den Aufbau eines virtuellen Filialbetriebs. Dabei sind die 
Partnerfirmen vielfach branchenfremd.

Beispiel für Käufer (Merchant)

• Ein Internet-Shop-Betreiber möchte seine Produkte einer breiteren Kundschaft zugänglich 
machen, z.B. bei Amazon, meldet sich beim Amazon „Marketplace“ an und stellt seine 
Artikel ein. Bei Verkauf behält Amazon 15% für sich ein.

Kurze Einleitung

© 2004 - 2010, www.ng-marketing.com , Matthias Schneider Affiliate Marketing

Artikel ein. Bei Verkauf behält Amazon 15% für sich ein.

• Viele Shop-Betreiber und Portale bieten an, für Sie und Ihre Produkte Werbung auf deren 
Seite zu schalten. Je nach Reichweite und Besucherqualität werden unterschiedliche Preise 
gemacht.

� Sie registrieren sich bei einem Affiliate-Netzwerk und dutzende (hunderte) von 
Interessierten Werbeplätzen bewerben sich um Ihr Produkt. 



Pay per Sale
Provision, wenn ich einen Kunden über meine Links an den Händler vermittle ( Cookie, 
Gültigkeit meist 30-60 Tage nach dem Klick auf den Affiliate-Link).

Pay per Lead
Ich bekomme bereits eine Provision gut geschrieben, wenn jemand über meinen Affiliate-
Link Kontakt zum Händler oder z.B. der Versicherung aufnimmt. Diese Form der Provision 
wird besonders häufig bei beratungsintensiven Produkten eingesetzt, da hier kaum jemand 
sofort etwas kauft oder bestellt.

Pay per View

Kurze Einleitung

© 2004 - 2010, www.ng-marketing.com , Matthias Schneider Affiliate Marketing

Pay per View
Auch die klassische Abrechnung pro 1.000 Bannereinblendungen gibt es im Affiliate-
Marketing. Allerdings widerspricht dieses Vergütungsmodell eigentlich den Vorteilen, die das 
Affiliate-Marketing auszeichnen.

Pay-per-Period
Ist eine erfolgsbasierte Zahlung nicht erwünscht, bietet »Pay-per-Period« die Möglichkeit, 
Fixpreise für einen bestimmten Zeitraum abzurechnen.

Lifetime
Für jeden Verkaufsabschluss durch einen Endkunden erhält der Vertriebspartner eine 
umsatzabhängige Provision. Es kann hierfür ein prozentualer Anteil oder ein Fixbetrag 
festgelegt werden.



1) Direkte Kooperation mit dem Händler
Man kooperiert direkt mit dem Händler, wie es z.B. Amazon. Man meldet sich direkt bei 
Amazon an und kann dort dann auch die Affiliate-Links generieren und sich die Werbemittel 
aussuchen.

2) Affiliate Netzwerk
Man nutzt eines der zahlreichen Affiliate-Netzwerke. Diese haben sich als Vermittler 
zwischen Händler und Blog-/Website-Betreiber geschaltet. Sie stellen die Technik zur 
Messung der Sales, Klicks etc. und zur Abrechnung gegenüber den Affiliates bereit. 

Kurze Einleitung
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Messung der Sales, Klicks etc. und zur Abrechnung gegenüber den Affiliates bereit. 

Dadurch nutzen vor allem viele kleine Firmen und Händler Affiliate-Netzwerke und setzen 
kein eigenes auf. Der Blog-/Website-Betreiber findet auf diese Weise hunderte interessanter 
Affiliate-Anbieter und alles läuft über einen Account. Das ist natürlich vom Zeitfaktor nicht 
unwesentlich, wenn man bedenkt, dass man sich ansonsten, wie bei Amazon, bei jedem 
Händler separat anmelden müsste.



Prognose

Der Affiliate-Markt wächst trotz Wirtschaftskrise immer weiter. Der Onlinevermarkterkreis im 
BVDW erwartet für 2009 eine Steigerung von 15% im Affiliate-Marketing auf rund 308 
Millionen Euro. Affiliate-Marketing wächst also stärker als der normale Online-Werbemarkt 
(+10%).

Risiko

Kurze Einleitung
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Ein Affiliate Betrüger besorgt sich jeden Monat 100 Real-existierende Adressen und trägt 
diese als „Interessenten“ ( Lead ) ein und bekommt die Lead – Gebühr, auch wenn kein 
Sales statt findet. Die bekannteren Affiliate Netzwerke haben jedoch ein eigene Abteilung für 
solche „Lead Betrüger“, um Sie von vornherein auszufiltern.



Plattformen
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Die besten/größten Plattformen

Die vermeintlich wichtigsten der Branche:

Shops
• Ebay ( eigene Produkte/Shop integrieren )
• Amazon ( eigene Produkte integrieren, Anbieten von Werbeplätzen )

Vermarkter Plattformen ( Kaufen und Anbieten )
• Zanox ( so ziemlich alle, z.B. alle Telekommunikation und DSL, Quelle, Otto,… )
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• Zanox ( so ziemlich alle, z.B. alle Telekommunikation und DSL, Quelle, Otto,… )
• Affilinet ( fast alle, z.B. 1&1, Jamba, O2, … )
• OrangeMedia ( mp3.de, BigBrother, PKW.de, neu.de, ... )
• Adbutler ( GoYellow, Vodafone, … )
• Adknowledge ( Freenet, Expedia, Sat1, N24, ... )



Mehr Beispiele für Shops in denen Sie Ihre Produkte einbinden können:

• Ebay http://www.ebay.de/
• Amazon http://www.amazon.de/
• Kelkoo / Yahoo http://www.kelkoo.de/
• Froogle http://froogle.google.de/
• MyHammer http://www.my-hammer.de/
• Idealo http://www.idealo.de/
• Billiger.de http://www.billiger.de/
• Evendi http://www.evendi.de/

Die besten/größten Plattformen
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• Evendi http://www.evendi.de/
• Evita http://www.evita.de/
• Azubo http://www.azubo.de/
• Lycos Shopping http://shopping.lycos.de/
• Atrada http://www.atrada.de/
• Hood http://www.hood.de/
• Yatego http://www.yatego.com/
• Elimbo http://www.elimbo.de/
• Electronicscout 24 http://www.electronicscout24.de/
• Auvito http://www.auvito.de/



Die besten/größten PlattformenDie besten/größten PlattformenDie besten/größten PlattformenDie besten/größten Plattformen
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Die besten/größten PlattformenDie besten/größten PlattformenDie besten/größten PlattformenDie besten/größten Plattformen
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Quelle: Adbutler



Ich bin Werbeplatz – Anbieter ( Affiliate ) 
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Ich bin AffiliateIch bin AffiliateIch bin AffiliateIch bin Affiliate
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Quelle: Zanox



Ich bin AffiliateIch bin AffiliateIch bin AffiliateIch bin Affiliate
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Quelle: Zanox



Ich bin AffiliateIch bin AffiliateIch bin AffiliateIch bin Affiliate
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Quelle: Zanox



Ich bin Werbeplatz – Käufer ( Merchant ) 
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Ich bin AffiliateIch bin AffiliateIch bin AffiliateIch bin Affiliate

Vorteile
• Zugang zu mehreren tausend internationalen Advertisern und Kampagnen
• Rechtssicheres System für Kooperationen auf internationaler Ebene
• Externes Tracking beim Affiliate Netzwerk Betreiber
• Real-Time-Statistiken, individuelles Reporting
• Webservices API zur Integration in Ihr System
• Management aller globalen Kooperationen mit nur einem Account
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Quelle: Zanox

Kosten
• Ca. 10.000 Euro im ersten Jahr (überwiegend Setup-Fee)

Risiko
• Betrüger tragen künstliche Adressen ein und bekommen dafür den Lead



Google Adsense
eBay Relevance Ad
Bidvertiser.com
Cpase.de
Txtsense.de
Qoloq.de
Clicksor.com
Mirago.com
Miva.com

Werbeplätze verkaufen

Anbieter von Affiliate Netzwerken 

Google Suchergebnisse nach „Affiliate Partner“:
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Miva.com
Vibrantmedia.com/IntelliTXT
Yahoo Suchpartner
Axill.com
Kontera.com
Contextad
Contaxe
Chitika.com
Peakvert.de
adtube.de



Meine Produkte in anderen „Shops“
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Die wichtigsten Deutschen Preissuchmaschinen

www.ciao.de
www.dooyoo.de
www.evendi.de
www.geizkragen.de
www.geizhals.de
www.getprice.de
www.guenstiger.de

Meine Produkte in anderen Shops

© 2004 - 2010, www.ng-marketing.com , Matthias Schneider Affiliate Marketing

www.guenstiger.de
www.idealo.de
www.kelkoo.de
www.preis.de
www.preisauskunft.de
www.preissuchmaschine.de
www.preistrend.de
www.preisvergleich.de
www.produktvergleich.de
www.schnaeppchenjagd.de



Shops basierend auf Provision

• In Prozent vom Verkauf - z.B. 10% bei Musik, 15% bei Mietwagen, 20% bei 
Kontaktlinsen

• Fix Euro bei Verkauf - z.B. 9 Euro pro Flug, 7 Euro pro Hotel, 50 Euro Urlaubsreise
• Fix Euro bei Lead ( Registrierung/Anfrage ) – z.B. 3 Euro bei Gewinnspiel, 10 Euro bei 

DVD-Shop, 45 Euro bei Privater Krankenversicherung

Shops basierend auf Werbung

Meine Produkte in anderen Shops
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• Finanzieren sich vor allem über Banner- und Linkwerbung 
• Sind unabhängiger
• Sind günstiger da Sie keine Provision auf die Produkte aufschlagen müssen

Was einen guten Shop ausmacht

• Versandkosten werden separat angezeigt
• Kaufen per Nachnahme und nicht nur Vorauskasse
• Sich informieren lassen sobald ein Preis unter einem bestimmten Wert fällt



Check – Liste Partnermarketing 

© 2004 - 2010, www.ng-marketing.com , Matthias Schneider Affiliate Marketing



Programmgestaltung
• Wie ist die höchste Update-Frequenz für Produktdaten? Was ist die maximale 
Anzahl/Größe?
• Welche Abrechnungsmodelle gibt es? (CPM, CPC, CPA, Revenue Share einmalig oder 
Lifetime, welche Kombinationen) wie viele Staffeln davon? Gibt es eine automatische 
Staffel-Zuweisung?

Tracking
• Wie hoch war die Verfügbarkeit inkl. aller geplanter Wartungen des Tracking-Systems in 
den letzten 6 Monaten?

Check Check Check Check –––– Liste PartnermarketingListe PartnermarketingListe PartnermarketingListe Partnermarketing
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den letzten 6 Monaten?
• Wie wird bei Zähldifferenzen über 5% zwischen dem Netzwerk-System und dem eigenen 
System verfahren?
• Gibt es die Möglichkeit, Testkäufe durchzuführen und Transaktionslisten einzusehen?
• Wie können Reports verteilt werden? Gibt es einstellbare Alerts? Per E-Mail, RSS, SMS, 
und/oder weitere?
• Welche Cookie/Fingerprint-Logiken gibt es? (z.B. First, Last, Assist - auf Session oder 
Permanter Basis)
• Wie wird Klickbetrug verhindert?
• Wie wird Registrierung-Betrug verhindert?
• Gibt es die Möglichkeit die Schnittstelle komplett ohne Verprovisionierung (als trusted 
Third-Party-Tracking) zu betreiben?



Finanzen
• Ab wie viel Euro Guthaben wird ausbezahlt?
• Wie oft pro Monat wird ausbezahlt? Gibt es eine monatsgenaue Abrechnung?
• Wie werden Stornos behandelt? Was ist die längste akzeptierte Storno-Frist?
• Wie hoch ist die Provision, die das Affiliate-Programm nimmt?
• Gibt es dazu eine offene Provisionsstaffel?
• Was kostet die initiale Aufnahme?

Programmvorraussetzungen
• Sind Deep-Links Voraussetzung für die Programm-Aufnahme?

Check Check Check Check –––– Liste PartnermarketingListe PartnermarketingListe PartnermarketingListe Partnermarketing
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• Sind Deep-Links Voraussetzung für die Programm-Aufnahme?

Reichweite
• Wie viele Unique User werden insgesamt erreicht? Wie viel in den 10 Top-Kategorien (und 
welche sind das?)
• Welche Länder/Sprachen sind im Netzwerk? Ist die Konfiguration zentral steuerbar?



Interface
• Gibt es Sammel-Accounts, die gemeinsam eingesehen werden können, aber für den 
Programmbetreiber getrennt dargestellt werden?
• Gibt es ein transparentes Ranking der Programme? Nach Affiliate-Website-Kategorien? 
Wie sieht dieses Ranking aus?

Support
• Zu welchen Zeiten sind die Affiliate-Ansprechpartner verfügbar? Wie viele gibt es pro 1000 
Affiliates?
• Wie ist die Klassifizierung der Affiliates gestaffelt? Wann wird man Premium-Partner? Wie 

Check Check Check Check –––– Liste PartnermarketingListe PartnermarketingListe PartnermarketingListe Partnermarketing
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• Wie ist die Klassifizierung der Affiliates gestaffelt? Wann wird man Premium-Partner? Wie 
ist die Verfügbarkeit der Ansprechpartner für Premium-Partner?
• Gibt es ein MLM-Affiliate-Programm für das werben neuer Affiliates für ein spezielles 
Programm? Wie sieht das aus?



• Suchmaschinenoptimierung (SEO)

• Suchmaschinenmarketing (SEM) & Affiliate Marketing

• Seminare und Consulting

NG-Marketing
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Einen guten Umsatz wünscht Ihnen

Matthias Schneider
NG-Marketing


